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Vendas liquidas superam R$300 MM pela primeira vez em cinco anos
Abrimos 2019 com R$394 MM de VGV lancado e R$322 MM de venda bruta
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Sdo Paulo, 15 de abrilde 2019 — A EZTEC S.A. (BOVESPA: EZTC3; Bloomberg; EZTC3:BZ), anuncia a prévia dos resultados
operacionais do primeiro trimestre de 2019 (1T19). Os resultados aqui apresentados sdo gerenciais e estdo sujeitos a
revisdo da auditoria externa. Os resultados do 1719 tém divulgacdo programada para 15 de maio de 2019, apds o
fechamento do mercado.
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Lancamentos

O VGV lancado pela companhia no primeiro trimestre do ano representa mais da metade do montante de
lancamentos de 2018. A EZTEC lancou trés novos empreendimentos além de ter adquirido participacdo
adicional em um quarto empreendimento. Em ordem cronolégica, [i] o Le Jardin Ibirapuera situa-se na Zona
Sul de Sdo Paulo, nas proximidades do Parque lbirapuera. [i] O Vértiz Club Home Vila Mascote € um
empreendimento para média-renda situado na Zona Sul da cidade. [ii] O Fit Casa Rio Bonito é o segundo
empreendimento da linha Fit Casa, situada ds margens da Represa Guarapiranga, na Zona Sul da cidade. Este
empreendimento possui tanto unidades dentro do programa Minha Casa, Minha Vida quanto fora dele, sendo
estas destinadas ao publico de média-renda. Foi adquirida participacdo adicional na 6° fase do projeto Jardins
do Brasil, em Osasco. Aquisicdo esta que deve render R$82MM em VGV adicional para a companhia.

Le Jardin Ibirapuera Vértiz Club Home VilaMascote
(Moema) (Vila Mascote)

Localizagao: SGo Paulo/SP Localizagdo: SGo Paulo/SP
Langamento: Janeiro/19 Langamento: Janeiro/19
. Segmento: Residencial Segmento: Residencial
Padrdo: Alto Padrao: Médio
VGV EZTEC: R$71,6 MM VGV EZTEC: R$98,6 MM
Unidades: 22 Unidades: 168
% Vendido: 27% % Vendido: 72%
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Fit Casa Rio Bonito
(Socorro)

Localizagao: S&o Paulo/SP L
Langamento: Marco/19 /A'\CI'UB'C?O de
Segmento: Residencial participagdo no &
Padrdo: Econdmico/Médio projeto Jardins do
VGV EZTEC: R$141,6 MM

Unidades: 560

% Vendido: 28%
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VGV Lancado Lancamentos Acum.
% EZTEC (R$ MM) % EZTEC (R$ MM)

312
226 230 343

106 24 106

2718 3718

2015 2016 2017 2018 2019

4718

B Aquisicdo de Participacdo Ex-EZ Towers

Guidance de lancamentos

Tendo emitido um guidance ao mercado ao fim de 2018, a EZTEC se compromefteu com um patamar de
lancamentos entre R$ 1 bilhdo e R$1,5 bilhdo em VGV para o ano de 2019. A EZTEC inicia o exercicio com R$
394 milhdes em VGV lancado.

Vendas e Distratos

No primeiro trimestre de 2019, a Companhia conseguiu produzir vendas liquidas de R$302 milhdes, decompostas
entre R$322 milhdes de vendas brutas e R$20 milhdes de distratos. Esta performance liquida implica na primeira
superacdo da marca de R$300 milhdes desde o segundo trimestre de 2013. Ainda, implica em um crescimento
de 6% em relacdo as vendas liquidas do trimestre anterior, que havia contado com a contribuicdo de 4
lancamentos. Este marco é acentuado por se tratar do primeiro trimestre do ano, que tende a ser ciclicamente
onerado pelas festividades tipicas da época.

Pelo lado dos distratos, a retracdo de 16% demarca o décimo frimestre ininterrupto de declinio dos
cancelamentos — uma trajetéria que se reafirma na medida em que o ciclo de grandes entregas se distancia.
Pelo lado das vendas, cabe destacar a performance da central de vendas de Osasco (onde se encontram o
mega-empreendimento do Jardins do Brasil e o Prime House Parque Bussocabal), respondendo por R$38 milhdes
dos R$100 milhdes em vendas de estoque pronto do frimestre. Quanto aos lancamentos, vale enfatizar a
performance do Fit Casa Rio Bonito (onde hd tanto unidades enquadradas no programa MCMV quanto outras
fora dele), que, tendo sido lancado jd em meados de marco, agregou em R$48 milhdes ds vendas do periodo.

Vendas Brutas e Distratos por Status
% EZTEC (R$ MM)

321

4

100 20

Vendas Brutas 1719 Distratos 1719

Performado m®mEm Obras ®Lancamento
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Vendas Liquidas Vendas Liquidas Acumuladas
% EZTEC (R$ MM) % EZTEC (R$ MM)

120 120 216
80 76

1T18 2718 3718 4718 1T19 2016 2017 2018 2019

Ex-EZ Towers

Orientada para transparéncia e dando continuidade das informacdes prestadas nos Ultimos trimestres, podem
ser observadas no grdfico abaixo, as vendas brutas e distratos acumulados em 12 meses, onde observa-se
distratos com tendéncia consistente de declinio desde o 3T14, frente a vendas brutas em recuperagao,
sinalizando uma melhora gradativa nas vendas liquidas, associado a finalizacdo do ciclo de entregas:

Vendas e Distratos Acumulados - 12 meses (R$ MM)

1.666 1.654 1 406

1419 1377 1284 1.449 1438 1.500
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Vendas Brutas 12M (R$ MM) mmmm Distratos 12M (R$ MM)
Vendas Brutas 12M (unid.) =O=Distratos 12M (unid.) Ex-EZ Towers
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Segue abaixo o cdlculo VSO (Vendas Sobre Oferta), ex-EZ Towers, ponderado pela participacdo da EZTEC,
indice que reflete a liquidez dos produtos originados:

+ Estoque Inicial (m?) 202.834 197.868
+ Langamentos no periodo (m2) 53.021 7.701
= Estoque + Langamento (m?) 255.854 205.569

- Vendas Contratadas no periodo (m2) 42.532 13.250

Vendas Brutas no periodo (m?) 45.686 25.333

Distratos no periodo (m?) -3.154 -12.083

= Estoque Final (m?) 213.322 192.320
VSO Liquida (%) 16,6% 6,4%
VSO Bruta(%) 17,9% 12,3%

Dados Gerenciais (2018)

Distratos por Ano de Lancamento
(% do VGV proprio)

Vendas Brutas por Ano de Lancamento
(% do VGV proéprio)

R$ 322 MM R$ 20 MM

26%

1%
mAté 2015 m2016 m2017 2018 m2019 mAté 2015 m2016 m2017 2018 m2018
’ Vendas Brutas por Padrdo Distratos por Padrdo
(% do VGV proéprio) (% do VGV proéprio)
1%
6%
14% 19% % 7%
") 10%
22%
R$ 321 MM R$ 20 MM
10%
2%
48% 55%
® Econdémico Médio Smart Living mEcondmico  mMédio m Smart Living

m Médio-Alto u Altfo m Comercial m Médio-Alto m Alto
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